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EINHEIMISCHE SEIDENPRODUKTION

«Plotzlich horen die Fressgerausche auf, und

iy

Reto Streit sammelt Maulbeerbaumblatter.

Fotos: Beat Mathys

Die Familie Streit-Knuchel in
Barfischenhaus bei Laupen
zieht Seidenraupen auf. Und
kultiviert 360 Maulbeer-
baume, von deren Bldttern
sich die Raupen erndhren.
Eine Nischenproduktion.

UrsulaKnuchel legt ein paar Fou-
lards auf den Tisch. Sie sind aus
schwerer, glatter Seide mit ein-
gewobenen oder aufgedruckten
Mustern. Da ist ein Gepunktetes,
ein Gestricktes im Pied-de-pou-
le-Muster und eines, das die We-
berei Weisbrod-Ziirrer AG exklu-
siv fiir die produzierenden Fami-
lien herstellt: ein Foulard mit
kunstvoll eingewobenen Silhou-
ettenvon Tieren auf dem Bauern-
hof. Frauentrdume - nicht billig,
aber fair produziert, wie ihr
Mann Reto Streit betont. Denn:
Die Aufzucht von Seidenraupen
ist eines von mehreren Standbei-
nen des 20-Hektaren-Landwirt-
schaftsbetriebs im Weiler Barfi-
schenhaus bei Laupen.
Knuchel-Streits  vermieten
Gistezimmer, halten Masthiih-
ner, Mutterkiihe und Pensions-
pferde, produzieren unter ande-
rem Obst, Urdinkel und Quinoa.
«Unser Ziel ist erreicht, wenn die
Seidenraupenaufzucht eine Ni-
schenproduktion und nicht nur
ein Hobby ist», sagt Reto Streit.

Gefrassige Tiere

In einem hellen, auf 25 Grad kli-
matisierten Raum mit 75 Prozent
Luftfeuchtigkeit liegen 2000
Réupchen auf gehackten Blédttern
des Maulbeerbaums. Sie schliipf-
ten aus mohnsamengrossen

«Wir produzieren
keine Massenware,
sondern eine
Spezialitit. Das

passt zu uns.»
Reto Streit

Eiern,welchedie Vereinigungder
Schweizer Seidenproduzenten
Swiss Silk in Italien bezieht.

Seidenraupen ernihren sich
ausschliesslich von diesen Blit-
tern. Noch sind sie aber so klein,
dass man kaum merkt, dass sie an
ihrem Futter nagen. Aber die Blét-
ter verschwinden schnell, und es
miissen Ofter neue bereitgestellt
werden. «Geniigend frisches Fut-
ter ist wichtig fiir die Qualitét der
Seide», sagt Reto Streit.

So legen die Raupen rasch an
Gewicht zu und wachsen so stark,
dass sie sich wihrend ihres Le-
benszyklus viermal hduten, weil
ihnen ihr Kleid zu eng wird. Nach
24 Tagen fressen sie nicht mehr,
das Zeichen, dass das Verpuppen
bevorsteht. «Es ist nicht einfach,
zu erkennen, wann es so weit ist.
Aber plotzlich horen die Fress-
gerdusche auf, und es ist still», er-
klart Ursula Knuchel. Und be-
schreibt, wie die gut sieben Zenti-
meter langen, weissen Raupen
auf vorfabrizierte Rahmen gelegt
werden, wo sie sich in kleine
Kistchen zuriickziehen und sich
im Laufe von drei Tagen einspin-
nen. Die Kokons werden bei
Swiss Silk zentral abgehaspelt
und in Seidenspinnereien ver-
arbeitet (siehe Kasten).

Tiergerechte Produktion

Mit ihren Seidenraupen gehdren
Ursula Knuchel und Reto Streit
zu den Pionieren. Sie waren bei
den Ersten in der Schweiz, die
sich an diese Aufzucht wagten,
und sind begeistert davon, ob-
schon: «Es geht nur, weil wir bei-
de meistens zu Hause sind und

Seide stammt urspriinglich aus
China. Aber auch in der
Schweiz, besonders im Tessin,
war die Seidenraupenzucht bis
ins 19. Jahrhundert ein wichtiger
Wirtschaftszweig. Um diese
Produktion wieder zu beleben,
griindete der Landwirt und Tex-
tilingenieur Ueli Ramseier 2009
die Vereinigung Schweizer
Seidenproduzenten Swiss Silk.
Das Ziel:die Seidenproduktion

in der Schweiz wieder anzusie-
deln. Zwolf Landwirte schlossen
sich der Vereinigung an. Mit
derZeit gingen einige, andere
kamen, das Dutzend ist geblie-
ben, die Produktion steigt.
Waren esin einem ersten Ver-
such 700 Raupen, stieg die Zahl
in diesem Jahrauf 120000, laut
Ramseierist die Tendenz stei-
gend. Swiss Silk verarbeitet die
Kokons aller beteiligten Bau-

ern zentral zu Rohseide und
organisiert die Weiterverarbei-
tunginder Schweizundin
Como:farben, weben, bedru-
cken. Swiss Silk kimmert sich
schliesslich auch um die Ver-
marktung mit bekannten
Schweizer Modedesignern und
damitdie Positionierungim
High-End-Segment. Ifc

Internet: www.swiss-silk.ch.
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die Raupen regelmaissig fiittern
und beobachten konnen», sagt
sie. Rentabel sei die Raupenzucht
nur, weil sie Synergien ermogli-
che. Das heisst: Auf dem Hof wer-
den Fiithrungen angeboten, die
Giste essen dort, kaufen eventu-
ell etwas ein, einige schlafen viel-
leicht sogar in einem der Giste-
zimmer oder tun das, wenn sie
spéter auf einem Ausflug vorbei-
kommen. «Wir produzieren kei-
ne Massenware, sondern eine
Spezialitit. Das passt zu uns und
zu unserem Hof», erklirt er. Ha-
ben sie sich in ihren Kokons ein-
gesponnen, miissen die Raupen
sterben, damit der Mensch die
kostbaren Seidenféiden gewinnen
kann.

Schade findet Reto Streit, dass
die proteinhaltigen Puppen, die
im Innern der Kokons sind, vor-
laufig vom Bundesamt fiir Le-
bensmittelsicherheit und Veteri-
narwesen nicht als Tierfutter zu-
gelassen sind.

Zuerst Biaume kultiviert

DreiJahrebevor das Ehepaar Sei-
denraupen aufden Hofholte, kul-
tivierte es Maulbeerbdume. 360
Stiick sind es jetzt, elektrisch ein-
gezdunt, weil auch Rehe die zar-
ten, grossen Blétter und Knospen

Ursula Knuchel
verkauft allerlei
Seidenprodukte.

mogen. Von jedem Baum diirfen
jéhrlich um die 7 Kilo Blatter ge-
pfliickt werden. 5000 Raupen
fressen etwa 180 Kilo Blitter, wo-
fiir es 25 Bdume braucht. Streit-
Knuchels konnten also jéhrlich
drei Aufzuchten mit 20 000 Rau-
pen halten.

«Unser Ziel wire es, mit der
Zeit jihrlich 60 000 Raupen auf-

zuziehen», sagt Reto Streit. In
einem so grossen Umfang wire
die heutige Nischenproduktion
rentabel. Das ist sie aber noch
nicht. Bis jetzt werden auf dem
Hof pro Jahr gut 3 Kilo Rohseide
produziert. Das Kilo wird von
Swiss Silk fiir 500 bis 600 Fran-
ken verkauft. Rechnet man den
Kaufder Raupen und den grossen

5000 Raupen
fressen etwa
180 Kilogramm
Maulbeer-
baumblatter.

Aufwand, gibt das gerade mal ein
Zubrot. Wenn man sich aber die
edlen Foulards anschaut, die
Ursula Knuchel durch ihre Hén-
de gleiten ldsst, wird klar: Es
lohnt sich. Laura Fehlmann

Nachste Fithrung: Samstag, 23.Juni,
15.30 Uhr. Barfischenhaus 15. Mehr
auf: www.gastundhof.ch.

Gurnigel-Berghaus geht
kurz an die Gemeinde

RIGGISBERG Die Gemeinde-
versammlung diskutierte

90 Minuten, dann sagte sie
Ja zum Kauf des Berghauses
Gurnigel durch die Gemeinde.

An der Gemeindeversammlung
in Riggisberg sitzen alle, die ir-
gendwie am Gurnigel-Berghaus
interessiert sind: Da ist Roland
Iseli, ein potenzieller Kéufer, der
Gemeinderat, der ebenfalls am
Kauf interessiert ist, Daniel Bau-
mann von der Gantrischplus AG,
die der Gemeinde das Berghaus
sofort abkaufen will, etwas, das
Hans-Ulrich Miiller von der Ber-
napark AG finanzieren wirde.
Bei Traktandum zwei steht: Kauf
Gurnigel-Berghaus, Kreditan-
trag. Die Stimmung ist ange-
spannt. Es wird gefliistert, gehus-
tet, mit den Fiissen gescharrt.

«Rad nicht neu erfinden»

Gemeindeprisident ~ Michael
Biirki (SVP) stellt das Geschift
vor, erklirt, dass Riggisberg als
Standortgemeinde ihr Vorkaufs-
recht fiir den Kauf der Liegen-
schaft einsetzt, weil sie mochte,
dass das Restaurant als solches
erhalten bleibt. Deshalb sichert
sie sich auch im Vertrag mit der
Bernapark AG ein 25-jdhriges
Vorkaufsrecht.

«Wenn der Antrag des Gemein-
derats abgelehnt wird, geht das
Berghaus an Herrn Iseli», sagt
Biirki und bittet die Versamm-
lung um ihr Einverstéindnis, dass
Iseli, Miller und Baumann das
Wort ergreifen diirfen. Das wird
bewilligt, und Iseli nimmt das
Mikrofon, bittet die Versamm-
lung darum, das Geschift abzu-
lehnen, erklirt seinen Kampf um
das Berghaus und betont: «Ich
bin iiberzeugt, dass es klappen
wiirde.» Man miisse das Rad
nicht neu erfinden, sondern das
bieten, was Géste in einem Berg-
gasthof wiinschen. Iseli kritisiert
die geplante Schaukéiserei als
unnotig und die komplizierten
Strukturen, «wennso viele mitre-
den». Es folgt kraftiger Applaus.

«Kein Konzept»

Ein Mann macht sich fiir den Vor-
schlag des Gemeinderats stark,
weil Iseli kein Konzept habe und
etwas verspreche, was er nicht
beweisen konne. Ein Einwohner

aus Riiti sieht es anders: «Ich
kénnte mir vorstellen, dass das
etwas wird mit Herrn Iseli.» Er
kritisiert auch den «Buben-
traum» einer Schaukiserei im
Berghaus, weil man diese nicht
nur drei Monate betreiben kon-
ne. Wieder Applaus.

Hans-Ulrich Miiller nimmt das
Mikrofon, sagt, es wire eine
Chance, wenn das Geschift der
Gemeinde angenommen wiirde,
wendet sich an Iseli: «Ich mag es
dir gonnen, wenn du das Haus
kriegst.» Aber es sei wichtig, dass
die Bevolkerung hinter dem Ge-
schift stehe, dem sie zustimmt.
Mit der Zusammenarbeit von Ge-
meinde, Gantrischplus und Ber-
napark wiirde Mehrwert geschaf-
fen, alle konnten sich da einbrin-
gen, betont Miiller. «Dieses Ge-
biet ist unsere Region, deshalb
konnen wir etwas fertigbringen.»
Das brauche allerdings Zeit.
Schwacher Applaus.

Einige Zweifel

Eine Frau bezweifelt, dass eine
Person wie Iseli allein das Berg-
haus stemmen konne. Sie emp-
fiehlt die Vorlage der Gemeinde
zur Annahme. Leiser Applaus.
Grossrat Hans-Jorg Rilegsegger
(SVP) meldet ebenfalls Zweifel
an Iseli an, meint, das Beste wire
eine Zusammenarbeit der beiden
Parteien. «So hitten wir auch ge-
rade einen Wirt.»

Nach weiteren kontroversen
und emotionalen Voten bean-
tragt jemand aus der Versamm-
lung: Die Gemeinde solle das
Berghaus an Iseli verkaufen statt
an Miiller. Dafiir stimmen 72 Per-
sonen Ja, 72 sagen Nein. Es stellt
sich aber heraus, dass der Ge-
meinderat nicht mitgezéhlt wur-
de. Nach erneutem Zghlen ist der
Antrag mit 72 zu 80 Stimmen ab-
gelehnt.

Der Kaufdes Berghauses durch
die Gemeinde und die Weitergabe
an Hans-Ulrich Miiller kommt
dann klar durch. Von den Anwe-
senden stimmen 94 Personen Ja,
54 Nein. Ebenso der Kaufpreis
von 620000 Franken abziiglich
der Sanierung der Wasserversor-
gung zu 150000 Franken. Das
Traktandum zwei ist nach 90 Mi-
nuten abgeschlossen. Die Géste
gehen, die Versammlung geht
weiter. Laura Fehlmann



